LYY(X

SELBSTCHECK

Wo stehen Sie heute?

10.

Strategie
Welche relevanten Unternehmensveranderungen konnen unseren Bedarf wahrend der
Vertragslaufzeit beeinflussen?

Business & Prozesse
Welche wichtigen End-to-End-Prozesse werden sich in den nachsten Jahren verandern?

Architektur
Welche bekannten Veranderungen unserer bestehenden SAP-/IT-Landschaft mussen wir
berucksichtigen?

Neue Technologien
Welche neuen Themen wie Al, Automation, Data oder Cloud kdnnen unseren Bedarf verandern?

Bedarf & Flexibilitat
Arbeiten wir mit Szenarien und wissen wir, was wir vertraglich offenhalten mussen?

Deal
Haben wir einen eigenen Deal-Plan — oder folgen wir iUberwiegend dem SAP Sales Cycle?

Organisation
Ist klar, welche Fahigkeiten und Verantwortlichkeiten wir in der zukunftigen Welt intern
bendtigen?

Ecosystem
Ist definiert, wie SAP, Hyperscaler, AMS, weitere Partner und unsere eigene IT zusammenspielen?

Value
Wissen wir, welchen konkreten Mehrwert wir aus unserem Investment realisieren wollen?

Renewal
Nutzen wir die Vertragslaufzeit bereits, um unsere nachste Verhandlung vorzubereiten?

Sie muiissen heute nicht zehnmal Ja sagen kénnen.

Entscheidend ist, dass Sie wissen, bei welchen Fragen Sie noch kweine klare Antwort haben.

LYYNX Webinar: SAP RISE | ,Worst Deal ever” oder die groBe Chance?



